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Uterni Dobijec¢ s Napoleonem Hillem #30

Mili étenafi,

jednou ze zasad uspéchu Napoleona Hilla je ,,udélat néco
navic®. To, ze udélame néco navic, znamena, Ze odvede-
me lepsi sluzbu, nez za jakou jsme placeni. Neexistuje

na to vzorec, ktery by se skladal z kroku jedna, dvé, tfi
atd. Misto toho se jedna o stav mysli, ktery bychom méli
rozvijet ve vSem, co délame.

Napoleon Hill fika, ze nejlepsi doporucenti, které si
muzeme dat, je takové, které ziskame tim, ze budeme
poskytovat vice sluzeb a lepsi sluzby se spravnym mental-
nim nastavenim.

V mnoha svych spisech a projevech uvedl Napoleon
Hill nékolik prikladu lidi, ktefi ,,néco navic* udélali, a do-
sahli tim skvélych vysledki.

Na prikladu Edwina C. Barnese popisuje, jak se snazil
udélat néco navic, kdyz se rozhodl pracovat pro Thoma-
se Edisona. Barnes byl ter¢em posméchu kvuli svému
vzhledu a také kviili tomu, Ze se k Edisonovi dostavil
bez predchozi domluvy a oznamil, Ze se prisel stat jeho
obchodnim partnerem. Navzdory tomu uvidél Edison
v Barnesovi potencial a daval mu zpoc¢atku podradné
prace.

Barnes tyto tkoly plnil s pozitivnim pristupem a vzdy
délal pro svého zaméstnavatele néco navic. Diky tomu

Z pera Napaleana FHilla

Udélejte néco navic

Edwin Barnes dosahl svého cile a stal se partnerem Tho-
mase Edisona.

Napoleon Hill navic rad ¢asto vypravél pribéh o jed-
nom obchodnikovi a o tom, jak i on udélal néco navic.
Mlady prodavac pracoval v obchodé, kdyz se v ném jed-
noho dne zastavila starsi pani, ktera chtéla uniknout pred
destém. Ostatni prodavaci védéli, Ze tato Zena si pravdé-
podobné nic nekoupi, a tak ji vétsinou ignorovali. Tento
mlady muz vsak zené nabidl zidli, aby si mohla ulevit
od unavenych nohou. Z tohoto velkorysého ¢inu sice
nemél zadny zisk, ale presto chtél pomoci. Jeho laskavost
vSak neziistala bez odmény. O nékolik dni pozdéji zena
zavolala do obchodu a chtéla, aby ji prodava¢ pomohl
s velmi velkou objednavkou. Ukézalo se, Ze tou zenou
byla matka Andrewa Carnegieho.

Udélate-li néco navic, obvykle to neztistane bez po-
v§imnuti. Odménou vam mohou byt nové ptilezitosti
a jiné vyhody, které ziskate oproti tém, ktefi vili udélat
néco navic neprojevili.!
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Reditel Nadace Napoleona Hilla

ednou ze zasad uspéchu je zvyk

udélat néco navic. V Kaza-

ni na hote se fika: ,Zada-li té
nékdo, abys s nim $el jednu mili, jdi

s nim dvé.

Zvyk udélat néco navic znamena
pouze to, ze nabizite vice a posky-
tujete lepsi sluzby, nez za jaké jste
placeni - a déléte to s pozitivnim
a prijemnym pristupem.

Neznam jediného c¢lovéka, ktery
by dosahl obrovského tuspéchu, aniz
by se ridil zvykem poskytovat lepsi
sluzby, nez se od néj ocekavalo.

A rad bych vam uvedl ptiklad
muze, s nimz jsem se poprvé setkal
na Salem College, kde jsem pred
pétatticeti lety pronasel svou za-
hajovaci fe¢. Mluvim o Jenningsu
Randolphovi, ktery je znamy ,,pan
Zdvotily®.

Po dokonceni studia na Salem Co-
llege byl Jennings zvolen do Kongre-
su, kde slouzil lidu Zapadni Virginie
¢trnact let. A ja vam chci sdélit jen
jeden ze zpusobi, kterym praktiko-
val zvyk délat néco navic.

Poté, co Kongres prerusil na 1éto
¢innost a vétsina ostatnich kongre-
sman se vratila do svych domovt,
aby se vénovala soukromym zalezi-
tostem, setrval Jennings spole¢né se



svym persondlem ve své kancelari
ve Washingtonu a byl stale k dispo-
zici svym voli¢tm.

Nemusel to vsak délat. Neocekava-
lo se to od néj. Nedostaval za to ani
zadny priplatek navic - tedy zadny
plat, ktery by mu chodil do vladni
vyplaty.

Kazdy uspéch zacina stanovenim
cile. Zadny ¢lovék nemiize doufat
v uspéch, pokud piesné nevi, co
chce, a nezaméri svou mysl na to,
aby dokoncila ¢innost nezbytnou
k dosazeni tohoto cile.

Ptidel v8ak den, kdy se Jenningsovi
tento zvyk délat néco navic zacal bo-
haté vyplacet. Upoutal totiz pozor-
nost prezidenta spolecnosti Capital
Airlines, ktery ho jmenoval asisten-
tem prezidenta a feditelem pro styk
s vefejnosti spole¢nosti Capital.

Pred pétatticeti lety mé Jennings
Randolph slysel popisovat vyho-
dy, které clovek muize ziskat, kdyz
udéla néco navic. To, co slysel, na néj
udélalo dojem. Byl na toto poselstvi
pripraven. Tehdy tam prohlasil, ze
ma v umyslu pfijmout tuto zasadu
a uplatnovat ji ve vSech svych vzta-
zich.

Jenningsu Randolphovi se dafilo,
protoze si uvédomoval, Ze cokoli
délame druhému nebo pro dru-
hého, délame i sobé nebo pro sebe
- ze Zadnou uzite¢nou sluzbu nelze
poskytnout bez spravedlivé odmény,
i kdyz se odména nemusi vratit ze
zdroje, kterému jsme sluzbu poskyt-
li.

»Lidé cely zZivot trpi,“ fekl Emer-
son, ,,hloupou povérou, ze je 1ze
podvést. Je vsak stejné nemozné, aby
byl clovék podveden nékym jinym
nez sebou samym, jako je nemozné,
aby véc zaroven byla i nebyla. Pocti-
vou sluzbou nemtize dojit ke ztraté.
Slouzis-li nevdé¢nému panovi, sluz
mu tim vic. Véechno se ti vrati. Cim
déle se platba zadrzuje, tim lépe, ne-
bot uroky z troki pracuji pro tebe.”

Kdyz Paul Harris absolvoval prav-
nickou fakultu, stal pred problémem,

»INase sny jsou casto vzddleny jen o tu jednu extra mili
navic.

jak si vybudovat klientelu. O princi-
pu délat néco navic nikdy neslysel.
Uplatnil ho vsak tak ucinné, ze se
dockal dne, kdy odmitl vice potenci-
alnich klientd, nez které prijal.

Jeho plan byl jednoduchy. Pozval
skupinu podnikateli a profesionald,
aby se s nim kazdy tyden schazeli
u obéda v takzvaném Rotary klubu.

Ptvodnim uc¢elem klubu bylo
inspirovat jeho ¢leny k vzajemné

podpofe a pfimét nezui¢astnéné, aby
se zastitovali ¢leny klubu.

Tento plan fungoval tak uspésné,
ze Rotary je dnes mezinarodni insti-
tuci pasobici po celém svété, jejimz
cilem je délat svét lep§im mistem®

Zdroj: Napoleon Hill's Greatest Spee-
ches, str. 164-167

Reditel Nadace Napoleona Hilla Don Green (vlevo) s legenddrnim expertem na digitdini
marketing Russelem Brunsonem, ktery svoji neobycejnou kariéru postavil na principech
Myslenim k bohatstvi.



Odkud to prijde?

ich DeVos jednou rekl: ,Give until it hurts.”
neboli davej, dokud to neza¢ne bolet. Jakmi-
e vas to totiz zacne bolet, uz to neni davani,

ale rozdavani se. A ve chvili, kdy se rozdavate, uz
neslouzite dobfe ani sobé ani druhym.

Udélat néco navic s védomim, Ze se vam to vrati,

muze vasi mysl ponoukat k vypocitavosti. Dejte

si na to pozor. Je lepsi naucit se udélat néco navic
z presvédcenti a intuice, Ze je to spravné a hodnot-
né. Vehovsudy to, Ze se vdm to vrati, je jen ¢ast
pravdy. Druha ¢ast pravdy je, Ze se vam to s vel-
kou pravdépodobnosti vrati odjinud, nez kam
jste svoji ,extra mili“ vlozili.

Kdo prevezme tento princip mechanicky, bude
logicky ocekavat, Ze navratnost prijde presné
z toho sméru, kam své skutky navic vlozil. Typic-
ky mnoho lidi chce nékomu pomoct, a v tézkych
chvilich pak cekaji, Ze jim to doty¢ny vrati. Do-
konce takovou pomoc nazyvaji laskou. Jenze to
laska neni. Je-li podvédomé podminéna doufanim
a kalkulem, Ze se mi to jednou muze hodit, tak je
to obycejny obchod.

Davat a délat néco navic bychom méli z presvéd-
¢eni a z intuice, aniz bychom kdy premysleli, zda
se nam to vrati. Protoze jen tehdy je to opravdové
dévani. Clovék, ktery se nauci davat a ujit extra
mili z presvédceni a z intuice, brzy objevi, Ze je hoj

né odménovan a jemu samotnému je davano ale

z uplné jiného sméru. Dosledovat souvislosti mezi
takovymi udalostmi je nad lidské schopnosti. Jsou
viak nevyvratitelnym ditkazem, Ze existuji kolem
nas vyssi principy a zakonitosti, které nedokazeme
uchopit nam znamymi poznatky o fyzice.

V soukromém i pracovnim zivoté délam pro
druhé vsedné néco a nékdy i hodné navic. Z pfe-
svédceni a v souladu s intuici. A ¢asto se mé lidé
ptaji, jak mi to mohou vratit. A moje odpovéd je
vzdy stejna: ,,Poslete dobro dal.”

S detow Fotr Sepdnek
Ambasador Napoleona Hilla,
Producent & Vydavatel Myslenim k bohatstvi

Mate-li néco na srdci, napiste mi
producent@myslenimkbohatstvi.film
www.facebook.com/petr.stepanek live

OPRAVDU MUZETE!
Blizi se konec predprodeje

o stfedy 21. ¢ervna si novou strhujici knihu

OPRAVDU MUZETE!, kterou napsal dolaro-

vy miliarddf Ramy El-Batrawi, miiZete objednat
stale v ramci predprodeje za zvyhodnénou cenu. Vybrat si
muzete mezi multimedialni podobou webovou (spoustime
22. ¢ervna) a podobou tisténou, ktera vyjde v mésici srpnu.

Ramyho pribéh o tom, jak od svych 12 let diisledné uplat-
noval principy z knihy Myslenim k bohatstvi, vas doslova
napumpuje energii a virou ve své vlastni schopnosti. Neni
nikdo, kdo by nemohl ihned za¢it uplatinovat rady, které
Ramy ve své knize dava. Predklada ¢tenafi presny navod
opreny o jeho vlastni zkusenosti a vysledky.

Na pocatku své cesty nemél penize, nemél vzdélani
a neznal jediného ¢lovéka. Jeho jedinym jménim byl kufr
s trochou obleceni a kniha Myslenim k bohatstvi. Spal pod
mostem a umyval se na benzinkach. Mél ale spalujici touhu
a den po dni pracoval na jejim uskute¢néni.

Bez ohledu na to, kde nyni v Zivoté jste, s touto knihou
pochopite, ze OPRAVDU MUZETE!

Predprodej knihy
OPRAVDU MUZETE!
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OPRAVDU
MUZETE!


https://www.facebook.com/petr.stepanek.live
https://myslenimkbohatstvi.film/knihy/opravdu-muzete/

