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Mili étenafi,

za 38 let, co pracuji v oblasti financi, by pocet hororo-
vych pribéhi, které jsem slysel, vydal na knihu. I kdyz
by ta kniha nebyla o nemovitostech, staci si uvédomit, ze
nemovitosti jsou jednou z oblasti, kde mnoho milionara
vydélalo své penize.

NemuZete o¢ekdvat, Ze budete odbornikem na vSechna
témata. Vzpomente si na pfibéh Andrewa Carnegieho,
zakladatele U. S. Steel. Carnegie potteboval ucetni, prav-
niky, chemiky, lidi z marketingu a odborniky v dalsich
oblastech, v nichz mu chybély znalosti. Carnegie sice
neznal vS§echny odpovédi v oblasti vyroby oceli, ale védél
dost na to, aby si vybral lidi, ktefi mu pomohli nesmirné
zbohatnout.

Nejednou se mi stalo, Ze do banky prisli lidé, kteri
chtéli ptijcku na nemovitost. Po vyplnéni zadosti si banka
zjistovala informace o bonit¢, aby védéla, zda zadatel plati
ucty a zda je schopen vér splacet. Dal$im krokem by
bylo sehnat spolehlivého licencovaného odhadce, ktery
by urcil hodnotu nemovitosti. To se v podstaté provadi
porovnanim nemovitosti s jinymi srovnatelnymi nemo-
vitostmi v okoli, které byly nedavno prodany. Pokud jsou
uvér, prijem a odhad v poradku, mate k dispozici certifi-
kovany priazkum.

Dalsim krokem je, Ze si advokat necha udélat vypis
z katastru nemovitosti, aby ovéril vlastnictvi, dané a pti-
padna zastavni prava, ktera byla na nemovitost vdzana.
Soudni rozhodnuti, danové zastavni pravo a jiné zastavni
smlouvy by musely byt uhrazeny jako prvni, pokud by
se nemovitost dostala do exekuce pro neplaceni. Déle by
byl advokat povéren, aby si zajistil pojisténi vlastnického
prava, aby bylo zajisténo, Ze nemovitost, na kterou banka
poskytuje Gveér, je bez jakychkoli pohledavek.

Mnohokrit jsem se setkal s lidmi, ktefi méli list vlast-
nictvi, na némz byly neuhrazené dané nebo rozsudky,
a dokonce i se situacemi, kdy se predchozim majitelim
nepodarilo primét vSechny ztcastnéné strany, aby pred
prevodem nemovitosti podepsaly sviij podil.

Vidél jsem lidi, ktefi pouzili vlastni penize nebo si do-
konce puj¢ili od banky na stavbu domu, aniz by si udélali
pruzkum, aby pozdéji zjistili, Ze dim byl ¢astecné nebo
zcela postaven na cizim pozemku nebo ze nemaji pravo

cesty z vefejné ulice na sviij pozemek. To by se nestalo,
kdyby si nechali udélat prizkum.

At uz kupujete nemovitost nebo zacinate podnikat,
dobry pravnik je naprostou nezbytnosti. Najmuti advo-
kata, ktery chybam zabrani, vas bude stit mnohem méné
penéz a ¢asu nez nutnost najmout advokata k napravé
chyb, kterym bylo mozné predejit.

Robert ,,Bob“ Johnson mladsi, ktery je pravnikem Na-
dace Napoleona Hilla, je odbornikem na autorské pravo.
Bob pracoval mnoho let pro velmi prestizni pravnickou
firmu v Chicagu a kviili praci pro nadaci odesel do pred-
¢asného diichodu, aby mohl trochu zvolnit z hektického
tempa, které vyzadovalo jeho cestovani a pracovni doba.
Nadace dostava pravidelné stovky dotazii a Bobovy
odborné znalosti nam denné usetii nespocet hodin prace
a zabrani problémum.

Nehazardujte, kdyz si nejste jisti. Pozadejte o pomoc
odborniky a usetfite penize i ¢as tim, Ze sniZzite pocet
chyb.
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Z pera Napaleana FHilla

Rozpocet ¢asu a penéz

fiprav se, priteli, protoze

nastal ¢as na velmi otevieny

rozhovor o tobé a tvé budouc-
nosti. Na cesté do Stastného tdoli
jsme zatim usli velmi dlouhou cestu.
A dosli jsme k brané, kterou musi-
me projit. Az touto branou projde-
me, budeme védét, jak co nejlépe
vyuzit svij Cas a jak ziskat penize,
aby slouzily uslechtilému ucelu.
Zastavme se u cesty, az budeme
prochézet touto branou. A zatimco
budeme premyslet nad védomost-
mi, které jsme ziskali pti prichodu
dal$imi branami, zamysleme se
vazné nad touto branou.

Pokud jste byli pozornymi stu-
denty, mate nyni vice uzitecnych
znalosti, nez vét§ina absolventt
vysokych skol ziska béhem vyso-
koskolského studia. Nejsou to vak
jen teoretické znalosti, protoze
vam je poskytli lidé s praktickymi
zku$enostmi, ktefi k nim dospéli
metodou pokus-omyl na zdkladé
vlastnich bohatych zkusenosti.

Jako pozorny student nyni plné
vyuzivate celozivotnich zkusenosti
Henryho Forda, Thomase A. Edi-
sona a Andrewa Carnegieho, stejné
tak jako znalosti, které ziskalo vice
nez pét set dal$ich vyznamnych
a uspésnych muzi, ktefi se podileli
na vzniku Védy o tspéchu a Védy
o osobnim uspéchu.

Navrhy na rozvrzeni ¢asu a penéz
Existuji urcita specifika v rozpocto-
vani ¢asu a penéz. Tady je prozkou-
mame.

Nejprve si rozebereme Ctyfia-
dvacet hodin, které ma kazdy z nas
denné k dispozici. Na spanek mame
osm hodin a s tim nic moc nena-
délate, protoze priroda tuto cenu
vyzaduje za vase zdravi a blaho.

Pak mame zpravidla osm hodin
na préci. Ty potfebujeme k tomu,
abychom si vydélali na zivobyti

»Jediny rozdil mezi bohatymi a chudymi je, jak
naklddaji s casem, ktery jim byl ddan.“

a nahromadili penize k zabezpeceni
na stari a tak dale. Pak mame osm
hodin na odpocinek a volnocaso-
vé aktivity. Tyto hodiny jsou nase
vlastni. Mizeme s nimi nalozit, jak
se nam zlibi.

Sestnact hodin uréenych na pré-
ci a spanek je na naSem seznamu
povinnosti a ¢asto jsou castecné nebo
zcela mimo nasi kontrolu. Osm ho-
din volného ¢asu mame k libovolné-
mu vyuziti. V téchto osmi hodinach
najdeme pric¢inu uspéchu i netispé-
chu, zalezi na tom, jak je vyuzijeme.

Zde je nékolik navrh, jak si
rozvrhnout ptijmy a vydaje, protoze
je jedno, kolik vydélavame — pokud
si urcité procento z nasich prijmu
neodlozime takfikajic stranou
na uspory, skonc¢ime dfive ¢i pozdéji
bez penéz. Mési¢ni nebo tydenni vysi
prijmu je tfeba zvazit a rozdélit takto:

1. Ur¢ité procento, zpravidla ne
méné nez 10 % hrubého piijmu, by
mélo byt investovano do Zivotniho
pojisténi. To plati zejména pro vyde-
le¢né ¢innou osobu, ktera ma mla-
dou a rozrustajici se rodinu a déti, jez
je tfeba pozdéji v zivoté vzdélavat.

2. Dale je tfeba vlozit urcité pro-
cento na jidlo, obleceni a bydleni.
To by mélo byt umérné prijmu nebo
vydéle¢né schopnosti dané osoby.

3. A urcita ¢astka by méla byt
vyhrazena na investice, protoze ti
uspésnéjsi lidé na svété se naudili, jak
zaridit, aby jejich penize pracovaly
pro né, kdyz jsou vzhiru, ale také
kdyz spi.

Jakékoli ¢astka, kterd zbude
po prerozdéleni téchto tfi ,,povin-
nych” polozek, by méla jit na bézny

nebo na vydajovy tcet pro pripad
mimoradnych vydaji, rekreaci,
vzdélavani atd. Tato kapitola moznd
neni kdovijak napinavym ¢tenim, ale
skryva v sobé tajemstvi vaseho osudu
po zbytek Zivota. Proto dobte zvazte
navrhy, které uvadim, protoze pokud
nebudete sviij Zivot ridit systémem
rozpoctovani, muizete si byt jisti,

ze skoncite bez ¢ehokoli, co by vas
ve stafi — které prichazi rychleji, nez
si dokazete predstavit — chranilo.

Dalsim faktorem, ktery musite
mit pod kontrolou, pokud chcete
dosahnout osobniho uspéchu, je
vas$ dusevni postoj. V dalsi kapitole
se podivame na kroky, které miize-
te podniknout, abyste si vytvorili
a udrzeli pozitivni dusevni postoj,
ktery je absolutnim pozadavkem pro
lidi, kteti chtéji zit zivot podle svych
predstav.

Zdroj: Napoleon Hill - The Science of
Personal Achievement

Zlatd medaile Napoleona Hilla, kterou Nadace
udéluje za ztélestiovdni principit bohatstvi
a ptinos lidstvu.



Kdyz opravdu vis, CO CHCES

louho jsem se zamyslel nad

podivnym a pozoruhodnym

ptibéhem vytrvalosti Edwi-
na C. Barnese. Hill ho ve své knize
Myslenim k bohatstvi zminil tolikrat,
ze jen duchem nepfitomny ¢tenar by
si jeho jméno nezapamatoval.

Z pétiset zivotd nejbohatsich muzi
Ameriky té doby, které Hill po 25 let
studoval, si vybral jako priklad pro
prvni a nejdilezitéjsi kapitolu celé
knihy, s nazvem TOUHA, prav¢ jeho.
Vysinutého tuldka, blaznivého, zoufa-
1ého a naivniho snilka, Edwina C.
Barnese. A tento popis by mozna byl
i vystizny, pokud by se to Barnesovi
ovéem nepovedlo. Stal se diky své
vytrvalosti obchodnim partnerem
velikého Tomase A. Edisona.

Jak se to udalo, Ze se chlapik ze dna
spolecnosti, ktery nemél penize ani
na jizdenku vlakem, dostal na sa-
motny spolecensky vrchol? Do vrstev
a kruhd, k prilezitostem a moznos-
tem rezervovanym jen pro jednoho
ze sta tisic? Pokud bych mél pro jeho
pribéh najit soudobé ptirovnani, rekl
bych, Ze je to asi takové, jako by se
chlapik z fronty na polivku u Armady
spasy jakymsi prapodivnym zpu-
sobem dopracoval do obchodniho
partnerstvi s Elonem Muskem.

Napoleon Hill o Barnesovi uvedl,
ze tu jeho neuvéfitelnou vytrvalost
pohanéla “spalujici touha”. Umanul
si a v sobé zivil predstavu, Ze se stane
obchodnim partnerem velkého vyna-
lezce. Co se asi v Barnesovi odehra-
valo, kdyz se cela ta $ilena myslenka
v jeho mysli objevila poprvé? Jaké
mohl mit nadéje, Ze se néco takového
povede? Jaké Sance? A jaka pravde-
podobnost by néco takového dopus-
tila? Jenze spalujici touha hraje podle
vlastnich pravidel.

Clovék posedly spalujici touhou,
ktery v souladu s ni vytrvale jedna,
nepotfebuje $ance ani pravdépo-
dobnosti, nadéje ani doufani. Jeho
spalujici touha dokaze ohybat osu-
dem stejné jako gravitace svétlem. Je

to sila tak mocna, ze dovede zpu-
sobit padnuti tisice Sestek po sobé
na kostce s milionem stén. Diky
spalujici touze se déji, jak to nazy-
vam, “nekonec¢né nepravdépodobné
veci.

Vsehovsudy biblicky pribéh stvo-
feni je ukazkou manifestace spalu-
jici touhy Boha po existenci v$eho,
co zname. A i kdyby Zivot vznikl
evoluci a zadny Biih nebyl, stejné
touhu nalezneme v chovani kazdého
zivého organismu na svété. Touha
je v rostlinach, které se napinaji
za svétlem, i zivocisich prahnou-
cich po vodé. Touha udrzuje Zivot
nazivu.

Spalujici touha je mocny zdroj
vytrvalosti. Jakmile v sobé takovou
touhu probudite a kazdy jeden krok
povedete k jejimu uskute¢néni,
nepiijde vam zastavit se. Nebude
mozné se vzdat. Spalujici touha je
infekce, které se nemuzete zbavit
leda byste propadli ne¢innosti,
odkladani a liknavosti, protoze tato
trojice touhu prekova ve frustra-
ci, beznadéj a bezradnost, z nichz

¢lovék zacne utikat do fetovani
dopaminu na Netflixu, na “sositich’,
na pornu, na gejmingu a kdo vi
¢emu vSemu dal$imu.

Barnes nemél nic, co by mohl
Edisonovi nabidnout. Stal tam pred
nim v zapra$eném kabatu, starych
zalatanych kalhotach a v botach
davno proslapanych kymsi pred
nim. V jeho ocich ale bylo néco, co
nedovolovalo Edisonovi muze vyka-
zat zpét na ulici. Bylo to odhodlani,
bylo to silenstvi onéch slov, ktera mu
povédél. Ten tuldk mu, slavnému
vynalezci, obchodnimu titanovi,
OZNAMIL, Ze se stane jeho partne-
rem.

Kdo ten pribéh nezndte, vézte, ze
Edison tomu tulakovi svoji ob-
chodni naru¢ rozhodné neotevrel.
Ne hned. Pohodil pred Barnese jen
nitku prilezitosti v podobé prace
ve skladu jeho gigantické tovarny.
A Barnes tu nitku chytil a zacal tam
pracovat. A tim myslim PRACO-
VAT! Vytrvale jednat, drit, délat
vSe, co mél za tkol, jako by ta firma
byla jeho! Délat vic, nez mél za ukol.

Edwin C. Barnes (vlevo) s Thomasem A. Edisonem



Meél nasazeni stejné $ilené jako byla
$ilena myslenka v jadru jeho spaluji-
ci touhy.

Z predhozené nitky prilezitosti
vycesal pramen, z ného upletl prova-
zek, z toho lano a po ném se vysplhal
az na samotny vrcholy Edisonovy
hierarchie, kde si po letech nako-
nec s velkym vynalezcem opravdu
podal ruku a stal se jeho obchodnim
partnerem.

Pokud existuje néjaké tajemstvi vy-
trvalosti, pak se bude jisté pohybovat
kdesi v blizkém okoli SPALUJICI
TOUHY. Samotné jeji vytrvalé na-
sledovani v ¢inech ji posiluje. Je to ta
stejna sila, ktera ¢lovéku nedovoluje

pred orgasmem prestat. Je to nej-
mocnéjsi znama sila vesmiru. Je to
prave vytrvalost spojena se spalujici
touhou, co vedlo vSechny objevitele,
dobyvatele, vynalezce, podnikatele,
sportovce i umélce k tomu, aby z ne-
existujiciho a nemyslitelného upredli
realitu, ve které dnes vsichni Zijeme.
Jen hlupak by nevidél dukazy vSude
kolem sebe.

Mily ¢tenari, spalujici touha je
Tvoje nejvétsi aktivum. Krm ji, syt
ji, chran ji a jednej podle ni. Ona Té
povede. Bude k Tobé promlouvat
Tvym $estym smyslem, jak o tom
pise Napoleon Hill, a bude Té na-
badat k vécem, které potrebujes jit
a ihned udélat. A vytrvej, protoze to

JAK NA KAPESNE se $ifi...

NA KAPESNE jiz prvnich circa 500 déti v Cesku a na Slovensku pracuje

S velikou radosti vam chceme napsat, ze podle naseho navodu JAK

na svych cilech a diky svym moudrym a proziravym rodi¢tim se hravou
a uzite¢nou formou u¢i principy bohatstvi, prosperity a davani. Dékujeme
vSem, kdo jste se rozhodli program sdilet s druhymi. Je kompletné zdarma
a je soucasti naseho master planu na zleps$eni budoucnosti nasich dvou kras-

nych zemi.

V tuto chvili pfipravujeme lokalizaci formulatii do slovenstiny, aby se moh-
ly i slovenské déti vydat na cestu za svymi cily ve svém matefském jazyku.
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je pilif vSeho. Ohnes osud. Spatfis
nekonecné nepravdépodobné véci,
jak se Ti déji. Uvidis, jak se Ti otevi-
raji jedny dvere za druhymi. A prijde
den, kdy vytrvalosti dojdes naplnéni
své SPALUJICI TOUHY a jedinym
vysvétlenim, které pro to bude$ mit
je, ze nékde nad Tebou dli neviditel-
na ruka, ktera pohnula svétem, abys
Ty mohl uskutecnit to, pro¢ tady

na svete jsi.

S detow Fotr Sepdnek
Producent & Vydavatel Myslenim
k bohatstvi

Mate-li néco na srdci, napiste mi
producent@myslenimkbohatstvi.film
www.facebook.com/petr.stepanek.live



https://www.facebook.com/petr.stepanek.live
https://myslenimkbohatstvi.film/kapesne/

